
 

              

GESTIÓN ESTRATÉGICA DE CONTACTOS INTERNACIONALES 
Ávila, 4 de octubre de 2010 

Este seminario  se centra en las Técnicas para gestionar eficazmente nuestra red de contactos más inmediata 
(a 1 grado de de separación) con la finalidad de  obtener resultados útiles para nuestros negocios, 
especialmente en los mercados internacionales. 
Para trabajar en ese Primer Grado, se debe aprender a escalar los niveles de confianza y mejorar la interacción 
social con el objetivo de activar el valor de nuestra Red de Contactos. Bien utilizado, esto permitirá crear o 
detectar nuevas oportunidades de negocio, o generar acciones que nos ayude a poder acelerar el logro de 
nuestros objetivos. 
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10:010:010:010:00000        APERTURAAPERTURAAPERTURAAPERTURA    
Isabel Clavero Mañueco 
Directora Territorial de Comercio y Delegada ICEX en Castilla y León 
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15:4515:4515:4515:45        TRABAJAR EN EL GRADO 1 DE SEPARACIÓN: GANAR CONFIANZA:TRABAJAR EN EL GRADO 1 DE SEPARACIÓN: GANAR CONFIANZA:TRABAJAR EN EL GRADO 1 DE SEPARACIÓN: GANAR CONFIANZA:TRABAJAR EN EL GRADO 1 DE SEPARACIÓN: GANAR CONFIANZA:    
• Conceptos básicos 
• Definición de tácticas y estrategias 
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D. José Manuel Izquierdo Barreras 
Presidente de la Cámara de Comercio de Ávila 

Ponente:    Alberto García-Lluís Valencia    ----     Director General - VKMC, S.L. 

Lugar de celebración:        CÁMARA DE COMERCIO E INDUSTRIA DE ÁVILA 
Salón de Actos 
C/ Eduardo Marquina nº 6 
05001 – Ávila 

Información e inscripciones: Dirección Territorial de Comercio – ICEX 
Tel.: 983 360 340 
902.34.90.00 (de L a V de 8:00 a 20 horas) 
Fax: 983 343 767 
valladolid@comercio.mityc.es 
www,icex.es 

Asistencia gratuita, previa inscripción 

AVISO LEGAL:::: Los datos personales recogidos serán incorporados y tratados en las bases de datos de ICEX (Base de Datos Corporativa) 
y la Cámara Oficial de Comercio e Industria de ÁVILA, cuya finalidad es la recogida de los mismos para su identificación en esta actividad 
de promoción del comercio internacional y para informarle de futuras acciones que realicen ICEX y la Cámara Oficial de Comercio e 
Industria de ÁVILA, propias de sus actividades, y no podrán ser cedidos, salvo cesiones previstas en la Ley.  
 
Los órganos responsables de los ficheros son ICEX y la Cámara Oficial de Comercio e Industria de ÁVILA y la dirección donde el interesado 
podrá ejercer los derechos de acceso, rectificación, cancelación y oposición ante dichos órganos es, para ICEX, dirigiéndose al Dpto. de 
Estadísticas Comerciales y Oferta Empresarial del ICEX, Paseo de la Castellana 14-16, 28046 Madrid y para la Cámara de Comercio e 
Industria de ÁVILA, C/ Eduardo Marquina nº 6, 05001 Ávila; todo lo cual se informa en cumplimiento del artículo 5 de la Ley Orgánica 
15/1999, de 13 de diciembre, de Protección de Datos de Carácter Personal.    



FORMULARIO DE INSCRIPCIÓN 

 
 

SEMINARIO DE FORMACIÓN: “GESTIÓN ESTRATÉGICA DE CONTACTOS 
INTERNACIONALES” 

 
Ávila, 4 de octubre de 2010 

 
DATOS DE IDENTIFICACIÓN DE LA EMPRESA 
 
NIF: _ _ _ _ _ _ _ _ _      SIGLAS: __________ Nombre Empresa _______________________________________ 
Domicilio: (Calle, Plaza, Paseo…) __________ (Vía) 
______________________________________________________Nº___________ 
Localidad: _______________________________________        Código Postal:  _ _ _ _ _      Provincia:  
________________________ 
Teléfono _ _ _ _ _ _ _ _ _  Fax _ _ _ _ _ _ _ _ _    www _______________   Correo Electrónico 
______________________________ 
 
ASISTENTE 
 
Apellidos y Nombre: _________________________ ________________________________   Cargo:  
___________________________ 
 
PERFIL DE LA EMPRESA 
 
Actividad:    Fabricante � Comercializador � Exportador � Importador �  Trading � Servicios 
�   
                  Otros (Especificar): 
____________________________________________________________________________________ 
 
Nº Empleados: ______   Ventas (Año 2009 en Millones Euros): ____________   Exportación (año 2009 en Millones de Euros) 
____________ 
 
Producto/s o Servicio/s que desea exportar: 
________________________________________________________________________________________________
___________ 
 
 
Marcas Registradas de la empresa: _____________ _____________ _____________ _____________
 __________________ 
 
 
¿Ha asistido con anterioridad a algún Seminario/Jornada organizados por ICEX?  Indicar cual y si le ha resultado útil. 
 
---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 
 
Preguntas o sugerencias 
 
________________________________________________________________________________________________
_____ 
 
 

 
POR FAVOR, REMITA ESTA SOLICITUD, ANTES DEL 30 DE SEPTIEMBRE DE 2010, A LA D.T DE COMERCIO DE 
VALLADOLID, AL FAX 983-343767 Ó AL CORREO ELECTRÓNICO valladolid@comercio.mityc.es 

 
La información que aquí nos facilita podrá ser usada por los distintos servicios del ICEX. En caso de que alguno 
de los datos aquí reseñados tenga carácter confidencial, y por tanto no difundible, rogamos lo haga constar.  
 


	Progr Avila.pdf
	FORM_INSCRIP.pdf
	FORMULARIO DE INSCRIPCIÓN 
	SEMINARIO DE FORMACIÓN: “GESTIÓN ESTRATÉGICA DE CONTACTOS INTERNACIONALES” 
	DATOS DE IDENTIFICACIÓN DE LA EMPRESA 
	ASISTENTE 
	PERFIL DE LA EMPRESA 
	Actividad:    Fabricante  Comercializador  Exportador  Importador  Trading  Servicios   
	                  Otros (Especificar): ____________________________________________________________________________________ 

	 
	Preguntas o sugerencias 



