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POST EVENTO GREAT MATCH NY - 8 DE OCTUBRE 

El miércoles 8 de octubre, el Consejo Regulador 

estuvo presente con un stand en el Great Match de 

Nueva York, organizado por Wines from Spain. 

 

Miembros de los equipos en EE.UU presentaron los 

vinos durante toda la jornada a los profesionales y 

consumidores que asistieron al evento.  
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Cuándo se celebró:  8 de Octubre de 2014 

 

Dónde se celebró:  

IAC HQ Building 

555 W 18th St 

New York, NY 10011 

 
Dos sesiones: 

• 12.00h – 16.30h – Gran Cata para profesionales 

• 18.00h – 21.30h - Gran Cata para consumidores 
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Bodegas de la D.O. Ribera del Duero participantes en el evento  
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Winery Wine Vintage 

 Agricultura y Bodega Renacimiento de Olivares, S.L.  Rento 2005 

 Alejandro Fernández-Tinto Pesquera, S.L  Tinto Pesquera 2011 

 Bodega Emina  Emina Crianza 2010 

 Bodega Matarromera, S.L.  Matarromera Crianza 2009 

 Bodega Roquesan, Sociedad Cooperativa 

 Roquesan "ROC" Tinto   

Joven 2011 

 Bodegas Cepa 21, S.A.  Cepa 21 2009 

 Bodegas Emilio Moro, S.L.  Emilio Moro 2011 

 Bodegas Vizcarra, S.L.  JC Vizcarra 2011 

 Bodegas y Viñedos Vega Real, S.L.  Vega Real Roble 2012 

 Compañía de Vinos del Atlántico  Barco de Piedra 2013 

 Condado de Haza, S.L.  Condado de Haza 2010 

 D.O.5. Hispanobodegas, S.L.U.  Viña Gormaz Tempranillo  2012 

 Hornillos Ballesteros, S.L.  Mibal Tinto 2013 

 J. García Carrión  Pata Negra Crianza 2011 

 Legaris, S.L.  Legaris Crianza 2011 
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Bodegas de la D.O. Rueda participantes en el evento  
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Winery Wine Vintage 

Bodegas Félix Lorenzo Cachazo, S.L. Carrasviñas Verdejo  2013 

Bodegas Castelo de Medina, S.A. 

Castelo de Medina Vendimia Seleccionada 

Verdejo  2013 

Agrícola Castellana Sdad. Coop. Ltda Cuatro Rayas Viñedos Centenarios Verdejo  2013 

Sdad. Coop. Bodega Reina de Castilla El Bufón Verdejo  2013 

Bodega La Soterraña, S.L. 77 Verdejo  2013 

Javier Sanz Viticultor S.L. Javier Sanz Verdejo 2013 

Bodega Pago Traslagares S.L. Oro Pálido Organic Verdejo  2013 

Bodegas PradoRey, S.L. PR 3 Barricas Barrel Fermented Verdejo  2009 

Bodegas Protos, S.L. Protos Verdejo  2013 

Bodega Gótica, S.L. Trascampanas Verdejo  2013 

Bodegas Val de Vid, S.L. Val de los Frailes Verdejo  2013 

Mesa – Evento para profesionales de la industria del vino 
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Bodegas de la D.O. Rueda participantes en el evento  
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Winery Wine Vintage 

Bodega El Albar Lurton, S.L. 

Campo Alegre Barrel 

Fermented Verdejo 2013 

Avelino Vegas, S.A. Casa de la Vega Verdejo  2013 

Finca Montepedroso, S.L.U. 

Finca Montepedroso 

Verdejo  2013 

Bodegas Pedro Escudero, S.L. Fuente Elvira Verdejo  2013 

Álvarez y Díez, S.A. Mantel Blanco Verdejo  2013 

Marques de Riscal Marqués de Riscal Verdejo 2013 

Angel Rodríguez Vidal Martinsancho Verdejo 2013 

Bodega de Sarría, S.A. Palacio de Bornos Verdejo 2013 

Bodegas Garciarévalo, S.L. Tres Olmos Lias Verdejo 2013 

Hijos de Alberto Gutiérrez, S.A. Verderol Verdejo 2013 

Bodegas Grupo  Yllera, S.L. Viña Cantosán Verdejo 2013 

Bodega El Albar Lurton, S.L. 

Campo Alegre Barrel 

Fermented Verdejo 2013 

Avelino Vegas, S.A. Casa de la Vega Verdejo  2013 

Finca Montepedroso, S.L.U. 

Finca Montepedroso 

Verdejo  2013 

Bodegas Pedro Escudero, S.L. Fuente Elvira Verdejo  2013 

Terraza – Evento para consumidores 
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Datos de asistencia: 

 

•   Profesionales del sector: 574 

  

•Importadores: 62 

 

•Comercios de retail: 51 

 

•Restaurantes/ Bares: 88 

 

•Consultores: 116 

 

•Colegios/ Institutos: 22 

 

•Otros profesionales: 42 

 

•Prensa: 193 

  

•  Consumidores: 511 

 



Presentación para profesionales del sector y prensa 

 

• Durante la primera parte del evento, tanto Rueda como Ribera 

contaron con dos mesas contiguas situadas a la entrada de la 

sala en la que se celebraba el evento.  

 

• En dichas mesas se expusieron los vinos y se colocaron las 

tarjetas promocionales que contenían más información sobre 

ambas regiones.  

 

• Además, también se facilitó la lista de los vinos presentados y se 

ofrecieron copias de la nota de prensa del lanzamiento de la 

iniciativa conjunta a todos los periodistas que visitaron el stand. 

 

• La afluencia de visitantes en el stand era notable y constante.  

 

• Una pareja de modelos circulaba por todo el recinto, explicando a 

los visitantes de forma dinámica el lanzamiento de la campaña 

conjunta, e incitando a profesionales, prensa del sector y 

consumidores a pasar por el stand y probar los vinos . 
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Presentación para consumidores  

 

• Durante la segunda parte del evento, Ribera y Rueda 

expusieron los vinos en un patio exclusivo para el que 

ICEX había proporcionado varios muebles decorativos 

de diseño español.  

 

• En este espacio se ofrecían tapas únicas, diferentes a 

las que se podían degustar en la sala principal.  Estas 

tapas fueron elegidas para combinar a la perfección con 

los vinos expuestos.  

 

• Ribera y Rueda contaron con dos barras personalizadas 

con sus respectivos logos para exponer y servir los 

vinos.  

 

• La pareja de modelos continuó recorriendo el recinto e 

invitando a los consumidores a conocer los stands de 

Ribera y Rueda.  

 

• La afluencia de personas en la terraza fue muy intensa 

durante toda la tarde, llegando al aforo máximo en varias 

ocasiones. 
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• Marnie Old, una sumiller nacionalmente reconocida, 

contaba con un stand propio en el espacio reservado para 

Ribera y Rueda. Marnie explicó a los asistentes el concepto 

de “maridaje”, y utilizó los vinos de Ribera y Rueda y las 

tapas disponibles en el stand para ejemplificar cómo 

combinar distintos tipos de vino con diferentes alimentos.  

 

• Además, Marnie Old grabó un video dirigido al consumidor 

general que se distribuirá a través de YouTube, en el que 

explicaba éste mismo concepto de cómo emparejar los 

vinos de Ribera y Rueda con distintos alimentos en un tono 

cercano y sencillo. En el vídeo se ve como algunos 

consumidores interactúan con los distintos vinos.  
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Algunos ejemplos de la actividad por parte de @DrinkRibera durante el evento:  

4 Tweets, 2 de ellos 

con foto durante el 

evento presentando los 

vinos de las distintas 

bodegas e invitando a 

visitar el stand.  

 
La pantalla gigante 

proyectó los Tweets de 

Ribera y Rueda 

 



Algunos ejemplos del engagement en el Twitter de @DrinkRibera durante el evento:  

52,000 

impresiones 

 

29 interacciones 

 

3 Links con foto 

 

11 Menciones 

 

17 Retweets y 

Favoritos   

 

12  Nuevos 

seguidores y 

visualizaciones de 

perfil  
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Algunos ejemplos de la actividad por parte de @RuedaWines durante  el evento:  

4 Tweets, 3 de ellos con 

foto durante el evento 

presentando los vinos 

de las distintas bodegas 

e invitando a visitar el 

stand.  
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Algunos ejemplos del engagement por parte de @RuedaWines durante  el evento:  

31,000 

impresiones 

 

5 Links con foto 

 

7 Menciones 

 

24 Retweets y 

Favoritos   

 

18  Nuevos 

seguidores y 

visualizaciones de 

perfil  
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